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Tableau des indicateurs de performance LinkedIn B2B avec objectifs mensuels et méthodes de mesure pour optimiser votre stratégie.
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Métrique Objectif mensuel Méthode de mesure

Leads qualifiés générés 15-25 Formulaires + InMail réponses
Taux de conversion lead ? opportunité 25-35% CRM + Sales Navigator

Trafic site depuis LinkedIn +40% MoM Google Analytics (source/medium)
Engagement moyen par post 3-5% LinkedIn Analytics

Nouveaux abonnés qualifiés 100-150 LinkedIn Analytics + filtrage
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